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2010 年已接近年底，预计2011 年中国经济将会呈现前低后高的态势，和2010 年的

经济走势刚好相反，形成一个完美的微笑曲线形状。据预测，2011 年整体GDP将增长9.6%，

比照2010 年的增长率低一个百分点左右，但是经济更加健康。 

 

近期，中国的CPI 增加较快，在食品类价格上涨中，又以鲜菜的价格上涨最为明显。

10 月份菜价上涨了31%，粮食价格上涨了12.1%，猪肉价格上涨5.4%。可见，CPI 上涨主

要是由于食品价格上涨导致，而食品类别中又以鲜菜价格上涨推动。 

 



 

 

针对中国鼓励的行业和政策，企业在创业板发行新股有诸多有利之处，最主要的为增加

企业实力，提高企业名气，形成良好机制等诸多因素，请参看下表： 



 

上市募集一笔资金只是在创业板融资的第一步，上市以后公司还可以通过配股和增发新

股不断融资、投资、再融资、再投资，迅速扩大规模，步入高速发展轨道。在美国纳斯达克

市场上市的公司，平均净利润增长率达19.7%，许多高新技术企业成为所在行业的骨干企业

或处于垄断地位。在纳斯达克市场上市的高新技术企业总产值占整个美国高科技产值的

76.7%。 

针对中国创业板发行市场，在主体资格、财务及会计、规范运行、募集资金运用等几个

方面和中小板及主板有显著差异，下表列举主体资格和财务方面的差异来进行分析： 



 

 

企业上市选择证券公司应该把握的工作原则： 

 符合资质原则。目前，国家对规范中介机构行为都有一系列管理办法，证券公司、会

计师事务所和资产评估事务所等必须具备相应资质才能开展业务。就券商而言，必须选择具

备保荐资格的券商，中国证监会只受理具备保荐资格的券商提交的证券发行上市推荐文件； 

 “门当户对”原则。随着市场发展和完善，证券公司的分工越来越明显，有些券商主



要侧重做大项目，有些券商专注于中小企业。作为中小企业，应选择实力强、信誉好、经验

丰富、精力充沛的中介机构； 

 费用合理原则。首先参照整个证券市场行情确定费用时，同时要结合公司自身状况，

一般而言，规模大、历史沿袭长、架构比较复杂的企业支付的费用要高点； 

 招标竞争原则。企业可向多家中介机构招标，并要求各个中介机构在投标时拿出具体

的工作程序和操作方案。这样不仅给企业提供了有关信息和知识，而且直接给了企业一个比

较的基准； 

 任务明确原则。在选定中介机构时尽可能敲定工作内容、范围、时间、要求及费用尽

量避免敞口合同。 

对第三方顾问（法律、财务、咨询等）的选择是否得当，直接关系到企业资本经营活动

的成败，甚至于影响到企业的兴衰存亡。一个好的顾问应该具备以下特点： 

 熟悉资本市场的规则与特点以及创业板市场的运行特点、操作技巧、上市要求和各个

环节的具体细节。 

 善于发掘好的企业并具备进行初步包装的专业能力，使其能够符合二级市场的基本要

求。换言之，就是顾问应当起到实现企业与市场对接的桥梁作用。 

 提供长期的顾问服务而非仅仅是眼前的利益，为企业的长期发展考虑，与企业共同成

长，提供完整、系统、长期的战略发展规划以及相应的财务顾问服务，排除短期行为。 

 具备向企业提供多种应对方案与准备的能力，包括在企业遇到因各种客观因素而未能

顺利上市甚至发行失败的严重局面时，为企业事先准备好各种对策和安排。 


